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ds BUENA MONEDA. El huevo del tero por Alfredo Zaiat 
S DESECONOMIIAS. Galbraith a los 95 por Julio Nudler 


CONTADO. Enfermedad holandesa por Marcelo Zlotogwiazda 


INVESTIGACION EXCLUSIVA: El comercio clandestino 


En el complejo ubicado en Lomas de Zamora operan cerca de 6000 puestos de venta ¡legal de ropa, 
cds, películas, juguetes y relojes. Tiene una superficie de veinte hectáreas equivalente al barrio de 
Once y mueve más de 1200 millones de pesos por año 


Ml La Salada es la Ciudad del Este del Conurbano. Mi Abastece a más de 100 ferias minoristas con Ml La Salada está provocando un daño similar al 
Es el mercado ilegal mayorista productos que se ofrecen a precios irrisorios. de la Aduana paralela. 

más grande del país. M Se venden productos de contrabando, de robos — M Varias textiles que se manejaban en el sector 
Ml Congrega cerca de 50 mil personas por jornada. — de piratas del asfalto y de talleres clandestinos formal ahora venden en esa feria. 

Abre sus puertas los lunes y jueves entre la lindantes a la feria donde se trabaja a destajo Ml El complejo opera con la complicidad de 
medianoche y la mañana. y en negro. políticos, jueces, policías e inspectores de la AFIP. 


Sumacero 


El nuevo gerente de una compañía multinacional pasa una 
semana con el gerente saliente para conocer la situación 
de la empresa. El último día el viejo gerente le dice: “Te he 
dejado tres sobres numerados en el cajón del escritorio. 
Cuando enfrentes una crisis que no puedas resolver abrí el 
primero de ellos”. Tres meses más tarde surge un problema 
en la empresa. El gerente recuerda las últimas palabras de 
su antecesor y abre el primer sobre. El mensaje dice: 
“Echale la culpa al anterior”. Lo hace y sale adelante. Medio 
año más tarde la compañía experimenta una nueva crisis y 
el gerente abre el segundo sobre. El mensaje dice: “reorga- 
nice”. Sigue el consejo y la compañía vuelve a salvarse. 
Tres meses más tarde la compañía sufre otra crisis. El ge- 
rente se desespera y decide abrir el último sobre. Entonces 


lee: “prepare tres sobres”. 


e Dato 


Los supermercados chilenos 
pierden 150 millones de dóla- 
res por año debido al robo 
hormiga. La cifra equivale a 
diez hipermercados comple- 
tos y ha llevado al Parlamen- 
to trasandino a estudiar un 
proyecto de ley para elevar 
las penas de las personas 
que sean sorprendidas hur- 
tando mercaderías. El Fiscal 
Nacional de Chile, Guillermo 
Piedrabuena, afirmó que “Jos 
ladrones que se dedican al 
robo hormiga saben que has- 
ta determinado monto la ac- 
ción es considerada una falta 
y no un delito”. Por eso, el 
proyecto presentado en el 
Congreso busca sancionar 
con penas de prisión y multas 
a quienes se encariñen con 
lo ajeno en las góndolas de 
los supermercados. 


EL ACERTIJO 


Una anciana llevaba huevos 
al mercado cuando se le ca- 
yÓó la cesta. 

—¿Cuántos huevos llevabas? 
—le preguntaron. 

—No lo sé, recuerdo que al 
contarlos en grupos de 2, 3, 
4 y 5, sobraban 1, 2,3 y 4 
respectivamente. 

¿Cuántos huevos tenía la 
anciana? 
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Lo D ljo 
“Desde que la Argentina vol- 
vió a los mercados interna- 
cionales de deuda, contem- 
poráneamente a su ingreso al 
plan Brady en 19983, a) no tu- 
vo, en promedio, superávit 
primario, por lo que esencial- 
mente no canceló siquiera 
parte de los intereses que 
fueron financiados con nue- 
vas emisiones de deuda, y b) 
la deuda pública creció inclu- 
so más que los intereses de- 
vengados. No es posible sos- 
tener, entonces, que la Ar- 
gentina haya pagado la deu- 
da con hambre.” (Julio Pie- 
karz, Ambito Financiero, 28 
de abril de 2004.) 


la Po Sta 


Pese al descenso de las últi- 
mas décadas, Argentina con- 
tinúa siendo el país de mayor 
consumo de carne vacuna 
per capita. Según datos de la 
Cámara de la Industria y Co- 
mercio de Carnes, en 2003 
se consumieron 61,9 kilogra- 
mos de carne por habitante. 
En segundo lugar se ubica el 
consumo promedio de los 
norteamericanos, con un ni- 
vel 27,7 por ciento inferior, y 
en tercer lugar se encuentra 
Brasil, con un consumo por 
habitante 40,8 por ciento infe- 
rior al del argentino promedio. 


Fuente: Dirección de Actuaciones por Infracción. 


Multas 
—por infracciones a la ley de Lealtad Comercial, 
enero-febrero 2004— 
motivo monto 
en pesos 

Pa A 69.000 
Falta o incorrecta identificación de origen 60.000 
Falta o incorrecta exhibición de precios 56.300 
Publicidad engañosa 33.000 
Promoción y sorteos con 

intervención del azar y obligación de compra 6800 
Incumplimientos de requisitos de etiquetado textil. 1500 
TOTAL 226.600 
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el Libro 


SEGURIDAD SOCIAL 

EN CUBA. Diagnosticos, 
retos y perspectivas 
Lothar Witte (editor) 
Editorial Nueva Sociedad 

W sa] El libro compila 
siete artículos 
sobre la seguri- 
dad social en 
Cuba. El prime- 
ro analiza el 
modelo cubano en perspecti- 
va comparada a partir de las 
continuidades y diferencias 
que presenta con el resto de 
América latina y Europa. 
Mientras que el resto de los 
textos incluyen un breve diag- 
nóstico de la situación actual, 
focalizando en los cambios 
ocurridos a partir de la crisis 
de los 90, para luego sugerir 
un conjunto de políticas en 
materia de pensión, salud y 
empleo. El denominador co- 
mún es la necesidad de re- 
crear un contrato social que 
sea capaz de garantizar la 
productividad para asegurar 
el consumo del sector pasivo. 


E mpresas 


Telecom Personal presentó 
la semana pasada un nuevo 
servicio que incorpora la tele- 
visión en directo en el celular. 
El cliente deberá acceder 
desde su teléfono al Portal 
Personal (wap.perso- 
nal.com.ar), y desde allí in- 
gresará a la categoría TV Mó- 
vil. Dentro de ella podrá vi- 
sualizar la oferta de canales 
disponibles (Canal 13 y Todo 
Noticias) y seleccionar el de 
su preferencia. El servicio es- 
tá disponible para todos los 
clientes GSM/GPRS con ce- 
lulares que tengan incorpora- 
do el reproductor Real One 
Player. 


billones de dóla- 

res facturó la ca- 

dena de super- 
mercados Wal-Mart durante 
2003, posicionándose como 
la más grande del mundo. 
Su rival más cercana es la 
cadena francesa Carrefour 
que factura menos de la mi- 
tad. En Estados Unidos, 
Wal-Mart tiene más de 3000 
hipermercados y tiendas de 
descuento, pero representa 
sólo el 8 por ciento del total 
de ventas minoristas. Por lo 
tanto, se espera que aún 
pueda seguir creciendo has- 
ta alcanzar el 30 por ciento 
del mercado. A nivel mundial 
tiene más de 100 millones de 
clientes dispersos en Méxi- 
co, Inglaterra, Japón, Cana- 
dá, Alemania, China y otros 
países donde realizó peque- 
ñas inversiones. 


La Salada 


POR FERNANDO KRAKOWIAK 


a Salada es la Ciudad del Este 

del conurbano. Un complejo de 

ferias informales ubicado en Lo- 
mas de Zamora donde operan cerca 
de 6000 puestos de venta ilegal de ro- 
pa, CDs, películas, juguetes y relojes, 
entre otros productos. Es el mercado 
mayorista más grande del país. Tie- 
ne una superficie de 20 hectáreas 
equivalente al barrio de Once. Abre 
sus puertas los lunes y jueves entre la 
medianoche y la mañana. Congrega 
cerca de 50 mil personas por jornada 
y se estima que mueve más de 1200 
millones de pesos por año. En las no- 
ches llegan entre 200 y 300 micros 
con clientes de todo el país. La Sala- 
da abastece a más de 100 ferias mi- 
noristas con productos que se ofre- 
cen a precios irrisorios, provenientes 
del contrabando, robos de piratas del 
asfalto y talleres clandestinos lindan- 
tes a la feria donde se trabaja a desta- 
jo y en negro. El complejo opera con 
la complicidad de políticos, jueces, 
policías e inspectores de la AFIP en 
un predio donde casi nadie emite fac- 
turas y la falsificación de marcas es 
moneda corriente. 

La mayoría de los vendedores se dis- 
tribuyen en las ferias Urkupiña, Pun- 
ta Mogotes y Ocean. También hay 
puestos en las calles aledañas y en la 
ribera sur del Riachuelo, donde se fue 
conformando un precario cinturón a 
lo largo de casi diez cuadras integra- 
do por quienes se quedaron fuera de 
las ferias. En la entrada a los predios 
hay carteles donde se anuncia que “se 
encuentra prohibida la venta de mer- 
cadería en infracción a la ley de mar- 
cas”. Sin embargo, una vez adentro se 
pueden conseguir esforzadas copias de 
prendas Adidas, Puma, Topper, Fila, 
Wrangler, Levi's, Ufo, Kosiuko, 
Cheeky, Lacoste, Reebok y Nike. 

Los precios son la mayor atracción 
de la feria. La industria de la falsifica- 
ción permite ofertar pantalones de 
gimnasia Adidas a 10 pesos, zapatillas 
Nike a 30 pesos, jeans Wrangler a 20 
pesos y tres remeras Cheeky de man- 
ga larga a sólo 8 pesos. La ropa trucha 
se está convirtiendo en un nuevo epi- 
tafio para los sectores de indumenta- 
ria y calzado que lograron sobrevivir 
ala apertura económica delos '90. Un 
alto directivo de la Cámara Industrial 


Argentina de la Indumentaria, que pi- 
dió reserva de su nombre por seguri- 
dad, afirmó a Cash que “La Salada es- 
tá provocando un daño similar al de 
la Aduana paralela. Cerca del 60 por 
ciento de la ropa se vende ilegalmen- 
te y la mayoría pasa por esa feria. In- 
cluso varias empresas textiles que an- 
tes se manejaban en el sector formal 
ahora venden allí una porción impor- 
tante de sus telas”. 

La industria discográfica es otro de 
los sectores amenazados. Según la Cá- 
mara Argentina de Productores de 
Fonogramas y Videogramas, el 53 por 
ciento del mercado de la música es 
ilegal. Gabriel Salcedo, director eje- 
cutivo de esa entidad aseguró a Cash 
que “de ese total el 30 por ciento se 
distribuye desde La Salada”. Allí to- 
dos los discos compactos se consiguen 
a 3 pesos, e incluso los precios bajan 
si la partida que se compra es gran- 
de. Los puesteros ofrecen los últimos 
discos de Charly García, Andrés Ca- 
lamaro, La Renga y Los Piojos. Tam- 
bién hay películas que todavía están 
en cine como La Pasión de Cristo y La 
Mansión Embrujada que se venden a 


Talleres: El pacto entre 
políticos, policías y jueces es 
el sostén de un negocio 
millonario con respaldo de 
vecinos que trabajan en 


talleres clandestinos. 


10 pesos en DVD y a 5 pesos com- 
primidas en CDR. 

El precio de alquiler de los puestos 
en La Salada varía según la ubicación. 
Las principales ferias cobran entre 50 
y 100 pesos por día, mientras que al 
borde del Riachuelo la tarifa oscila 
entre 5 y 10 pesos. Se estima que el 
complejo y sus alrededores recaudan 
cerca de 250 mil pesos por día sólo 
de alquiler. Desde que las ferias se ins- 
talaron hace casi diez años, ampara- 
das por una ordenanza del entonces 
intendente Bruno Tavano, en el mu- 
nicipio de Lomas de Zamora han in- 
tentando desde erradicarlas hasta co- 
brarles una tasa bimestral de Seguri- 
dad e Higiene de 10 pesos por metro 
cuadrado, pero no consiguieron na- 
da. El ex secretario de Gobierno y ac- 


tual concejal de la UCR, Fabio Abra- 


SECTORES PERJUDICADOS: INDUMENTARIA Y DISCOS 


DAVID STALMAN 
de la Cámara de Grandes Marcas 


“No tienen freno” 


“Si tomamos como referencia la 
cantidad de materia prima textil 
que se utiliza en el país y las ho- 
ras hombre que se necesitan para 
elaborar los productos, llegamos 
a la conclusión de que el 50 por 
ciento de la indumentaria no es 
fabricada por las personas decla- 
radas. Dentro de ese total cerca 
del 40 por ciento corresponde a 
marcas falsificadas. Hace algunos 
meses se secuestraron ocho má- 
quinas para grabar marcas valua- 
das en 250 mil dólares cada una. 
La falsificación no tiene freno. Se- 
gún estimaciones policiales, La 
Salada mueve entre 10 y 12 millo- 
nes de pesos por día y el negocio 
se extiende a todo el país. Hay 
una feria en cada ciudad.” 


GABRIEL SALCEDO 
director ejecutivo de Capif 


“Los principales piratas” 


“La piratería musical estaba en el 
orden del 30 por ciento hasta que la 
aparición del CDR hace tres años 
elevó la venta ¡legal al 53 por ciento. 
Casi el 40 por ciento se vende por 
delivery y el otro 60 por ciento en fe- 
rias y plazas. La Salada nos preocu- 
pa particularmente porque es el 
centro de distribución mayorista de 
piratería más importante del país. 
La mitad de lo que venden ferias y 
plazas proviene de ahí. Hemos en- 
contradoel mismo tipo de reproduc- 
ción de un disco de Soledad en Pi- 
lar y en La Plata. Esos no lo hacen 
pibes que piratean sino organizacio- 
nes criminales. Es fácil ofrecer dis- 
cos a tres pesos cuando no se gra- 
bó al artista, ni se pagaron derechos 
de autor, impuestos y publicidad.” 


ham, afirmó a Cash que”es muy di- 
fícil negociar y si los querés sacar te- 
nés que ir con la Gendarmería y te 
exponés a una masacre”. 

La Justicia Federal y los inspecto- 
res de la AFIP tampoco avanzan de- 
masiado. Por lo general, suelen hacer 
dos o tres operativos por año donde 
decomisan mercaderías y detienen a 
algunos puesteros. Los últimos alla- 
namientos se realizaron el miércoles 
11 de febrero en cuatro galpones cer- 
canos a la feria donde se secuestraron 
camisas, pantalones, remeras y zapa- 
tillas truchas. La incursión contó con 
la presencia del secretario de Seguri- 
dad Interior, Norberto Quantín. Lo 
llamativo fue que los allanamientos 
se produjeron a partir de un exhorto 
de un Juzgado Federal de La Rioja, 
provincia donde se comercializa mer- 
cadería proveniente de La Salada. 

El concejal Abraham afirmó que 
“no se sabe quiénes son los verdade- 
ros dueños de los predios porque 
cambiaron de mano varias veces y fi- 
guran a nombre de testaferros”. La 
cara visible de las ferias son los admi- 
nistradores. El paseo de compras 
Punta Mogotes es “administrado” 
por Jorge Castillo, un puntero de la 
Unión Cívica Radical que presentó 
una lista propia en las últimas elec- 
ciones internas del partido. En no- 
viembre del año pasado, Castillo dio 
una entrevista al periódico zonal La 
Unión “desde la clandestinidad” de- 
nunciando que la Policía Bonaeren- 
se lo estaba extorsionando con una 
causa que tiene en la Justicia y había 
querido secuestrarlo cuando se negó 
a pagarles una coima. 

Los pactos mafiosos son una prác- 
tica común en La Salada y en algu- 
nos casos suelen terminar en trage- 
dia. El ex “administrador” de la feria 
Urkupiña, Gonzalo Rojas Paz, fue de- 
tenido el 8 de noviembre de 2001 por 
“asociación ilícita para el contraban- 
do y la falsificación de marcas”. On- 
ce días después apareció ahorcado en 
una celda de la cárcel de Ezeiza. Se- 
gún publicó Página/12, Rojas medía 
1,80 metros, unos 20 centímetros 
más que la ventana de donde “se col- 
gó”. Su reemplazante fue Quique An- 
tequera, un puntero del Partido Jus- 
ticialista que en 2001 fue a vivar a 
Carlos Menem a la puerta de su “cár- 
cel” de Don Torcuato y en las últi- 
mas elecciones comunales apoyó al 
duhaldista Jorge Rossi, actual inten- 
dente de Lomas de Zamora. 

El pacto entre políticos, policías y 
jueces es el principal sostén de un ne- 
gocio millonario que también cuen- 
ta con el respaldo de los vecinos que 
trabajan en los talleres clandestinos, 
venden en las ferias o simplemente se 
benefician con sus precios. La Salada 
se ha convertido en un pequeño po- 
lo de desarrollo ilegal en una zona po- 
brísima e históricamente olvidada. 
Los “administradores” de las ferias pa- 
vimentan las calles con “recursos pro- 
pios”, sostienen un comedor infantil, 
entregan medicamentos, garantizan 
la “seguridad” en la zona, editan un 
semanario con una tirada de cuatro 
mil ejemplares e incluso financian la 
radio AM Ribera Sur. 

El crecimiento de las ferias le ha 
permitido al puntero Jorge Castillo 
salir en los medios zonales diciendo 
que “antes éramos los del fondo, pe- 
ro ahora a Lomas de Zamora se en- 
tra por La Salada”. 


Gonzalo Martinez 


— 
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VENTA AMBULANTE Y PUESTOS CALLEJEROS 


El país es una gran feria 


POR F. K. 


a Salada abastece a más de 100 
ferias en todo el país y a miles 
de puestos callejeros. Sólo en el 
conurbano bonaerense todos los fi- 
nes de semana funcionan 44 ferias 
donde se venden todo tipo de pro- 
ductos a precios accesibles. En la fe- 
ria de Villa Dominico, los domingos 


se montan cerca de 500 puestos don- 


¿Por qué cree que un complejo de venta ¡legal 
mayorista como el de La Salada puede funcionar 


sin problemas? 


—La Salada tiene muchos cómplices en el sector 


CARLOS DE LA VEGA presidente de la CAC 
“Tienen cómplices políticos” 


de se puede conseguir ropa, CDs, ju- 
guetes, comida e infinidad de anima- 
les entre los que sobresalen pavos re- 
ales, palomas mensajeras, conejos, ga- 
llos, guineas, patos, loros, canarios y 
peces. La feria San Juan Bautista en 
Florencio Varela es otro punto de re- 
ferencia. Allí funcionan cerca de 400 
puestos los viernes, sábados y domin- 
gos en los que predomina es la ropa. 
En la puerta del Mercado Central hay 


público que la protegen, si no es impensable la exis- . 
tencia de un emprendimiento de esas características. Nosotros hemos 
hecho denuncias en la Dirección Impositiva de la provincia de Buenos 
Aires y nos dijeron que en el 2003 estuvieron una vez. Eso es lo mismo 
que nada, por eso denunciamos la situación. En el caso de los desarma- 
deros cuando la población dijo basta el poder político no tuvo más reme- 
dio que salir a combatir ese flagelo. Con la venta ¡legal se necesita la 
misma voluntad política porque no alcanza con un fiscal inspirado. 

Para el Gobierno puede resultar poco conveniente avanzar en un 
momento de crisis económica sobre ferias ilegales que generan mi- 


les de puestos de trabajo. 


—Pero la gente que vive de las ferias está en negro, mal pagada, sin 
obra social ni ART. Además, nada justifica tolerar una actividad ilegal 
que le causa enormes perjuicios a las empresas que quieren cumplir 
con la ley y afecta la recaudación nacional, provincial y municipal. 

¿Qué medidas deberían tomarse para revertir la situación? 

—Lo que tenemos que lograr es que se tome la decisión política de en- 
frentar la actividad comercial ilegal para luego avanzar progresivamente. 
En todas las ciudades del mundo hay vendedores ambulantes, pero en 
muy pocas ciudades hay enormes mercados clandestinos que funcionan 
en horarios insólitos proveyendo productos falsificados o de contraban- 


do a todo el país. 


otros 800 puestos y ferias similares se 
repiten en San Miguel, José C. Paz, 
Moreno, San Martín y Morón. 

En Capital Federal, se destaca la 
feria organizada por el Gobierno de 
la Ciudad en Costanera Sur, el par- 
que Los Andes en Chacarita y el Par- 
que Centenario en Villa Crespo, 
donde en los últimos tiempos se ex- 
perimentó un crecimiento especta- 
cular por el ingreso de los puesteros 
que estaban en Parque Rivadavia. En 
el Parque Centenario Cash contabi- 
lizó hace un par de domingos 700 
puestos donde se puede conseguir ro- 
pa, comida, servicios de auriculote- 
rapia y tarot y productos usados in- 
sólitos entre los que se destacan tro- 
feos, nebulizadores, patas de rana, 
anteojos con graduación y fotos vie- 
jas de gente desconocida. 

Debido al crecimiento de la venta 
ilegal, la Cámara Argentina de Co- 
mercio comenzó a realizar un releva- 
miento mensual de puestos de venta 
callejera. El informe de marzo inclu- 
yó 562 cuadras de Capital Federal, 
cinco estaciones de trenes, el Parque 
Rivadavia y Plaza de Mayo. Los pues- 
tos de venta ilegal totalizaron 1219, 
de los cuales 975 se localizaron en las 
278 cuadras de las principales aveni- 
das, calles y peatonales relevadas. La 
avenida Pueyrredón es la que presen- 
ta la mayor densidad de puestos al 
acumular 7,56 por cuadra. La termi- 
nal de Constitución, junto a sus alre- 
dedores, sumó 94 puestos, seguida 
por Once y Retiro. Los rubros de ma- 
yor oferta, según el relevamiento de 
la Cámara, fueron alimentos y bebi- 
das e indumentaria y calzado. Ml 


Comercio 
Ilegal 


Ml La Salada es la Ciudad del 
Este del conurbano. Es el 
mercado ilegal mayorista más 
grande del país. 


Ml Tiene una superficie de 20 
hectáreas equivalente al barrio 
de Once. Abre sus puertas los 
lunes y jueves entre la 
medianoche y la mañana. 


El Un complejo de ferias 
informales ubicado en Lomas 
de Zamora donde operan cerca 
de 6000 puestos de venta 
ilegal de ropa, CDs, películas, 
juguetes y relojes. 


Ml Congrega cerca de 50 mil 
personas por jornada y mueve 
más de 1200 millones de pesos 
por año. 


Ml La Salada abastece a más 
de 100 ferias minoristas con 
productos que se ofrecen a 
precios irrisorios. 


Se venden productos de 
contrabando, de robos de 
piratas del asfalto y de talleres 
clandestinos donde se trabaja 
a destajo y en negro. 


Ml El complejo opera con la 
complicidad de políticos, 
jueces, policías e inspectores 
de la AFIP. 
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Enfermedad holandesa 


Por Marcelo Zlotogwiazda 


lgunos muy buenos indicadores macroeconómicos que muestra la 

Argentina se derivan en gran medida de la altísima rentabilidad 

que está obteniendo la explotación de recursos naturales, en parti- 
cular la soja y el petróleo. Los extraordinarios niveles de precio y deman- 
da de las materias primas han provocado un boom productivo que dio 
impulso decisivo al crecimiento económico general, y además generaron 
las condiciones para que, a través del cobro de retenciones y otros im- 
puestos, mejorara sensiblemente la recaudación. 

Aunque hay potencias que construyeron su prosperidad aprovechando 
sus ventajas naturales, la historia también enseña y advierte sobre varia- 
dos peligros potenciales de procesos sustentados en la producción pri- 
maria. Si bien no hay ninguna fatalidad que asegure que la abundancia 
de recursos naturales sea una maldición, en los países periféricos suele 
ser más una regla que la excepción. Casualmente, un reciente trabajo 
elaborado por el jefe de la División de Estudios del EML, Arvind Subra- 
manian, junto con un académico de la Universidad de Columbia, Xa- 
vier Sala Martin, se refiere a la “maldición de los recursos naturales” 
aplicado al caso de Nigeria, donde la abundancia de petróleo convivió 
con un espantoso aumento de la pobreza (la población que vive con me- 
nos de un dólar por día saltó de 19 millones en 1970 a 90 millones en 
2000). Los autores explican que esa “maldición” es un “fenómeno in- 
trínseco a los países que tienen petróleo o minerales cuya posesión con- 
trae el crecimiento a largo plazo”. Agregan que “la maldición crea opor- 
tunidades de enriquecerse sin esfuerzo, favorece la corrupción (Nigeria 
es uno de los países más corruptos del mundo) y genera un clima adver- 
so a la inversión” (Boletín FMI 22/3/2004). 

Pero más que contagiarse de ese tipo de “maldición”, la Argentina co- 
rre un riesgo, por ahora incipiente, de contraer algo parecido a lo que se 
conoce como enfermedad holandesa. La denominación se creó para refe- 
rirse a los efectos adversos que sufrió ese país europeo como consecuen- 
cia de los repentinos descubrimientos de hidrocarburos en el Mar del 
Norte en la segunda mitad del siglo pasado, y desde entonces se aplica a 
los casos en los que por hallazgos en abundancia de algún recurso natu- 
ral, brusco incremento de precios o algún otro motivo, se genera un 
considerable auge de exportaciones primarias. Las experiencias de países 
petroleros son las que más nutren la literatura sobre el tema. El principal 
síntoma de la enfermedad holandesa es la apreciación de la moneda local 
que resulta de los excedentes de divisas que deja como saldo el nuevo 
boom de exportador. Y el daño más característico que deja la enferme- 
dad es la pérdida de competitividad que sufren los sectores que quedan 
descolocados por la revaluación de la moneda. 

Estableciendo analogía con el caso argentino, se podría señalar que la 
tendencia que aquí se registra a la apreciación del peso es consecuencia 
del descomunal superávit de comercio exterior que se registra debido a 
los extraordinarios montos de exportaciones de soja, petróleo y otras 
materias primas. Y podría añadirse que la preocupación que evidencia el 
Gobierno por el abaratamiento del dólar y su impacto nocivo sobre el 
potencial del resto de las exportaciones se parece a la de un médico ante 
una “enfermedad” como la descripta. 

Por supuesto que esta incipiente versión local de la enfermedad holan- 
desa tiene como particularidad que el síntoma de la caída del dólar ocu- 
rre luego de un descomunal aumento de la divisa. Pero es justamente ese 
detalle el que despierta una de las grandes dudas para el futuro de la eco- 
nomía. Si el Gobierno está interviniendo activamente para frenar una 
mayor revaluación del peso es, antes que nada, para evitar los efectos ne- 
gativos sobre las exportaciones con valor agregado y sobre la sustitución 
de importaciones. De lo que surge inevitablemente la siguiente e inquie- 
tante pregunta: ¿es que acaso la economía argentina sólo tiene chances 
de ubicarse y mantenerse dentro de un sendero de crecimiento de expor- 
taciones que no sean soja, petróleo u otras materias primas o commodi- 
ties a un tipo de cambio real que sea como mínimo el actual? 

El escasísimo crecimiento que registraron las exportaciones manufac- 
tureras tras la devaluación podría tomarse como un indicio de que el in- 
terrogante anterior tiene respuesta positiva. Y si eso es efectivamente así, 
hay motivo para preocuparse: significa que ni siquiera un salario en dó- 
lares tan deprimido como el actual garantiza un sostenido repunte de ex- 
portaciones no primarias. Bl 


AFP 


4 ¡CASH Domingo 2 de mayo de 2004 


Opinión 
polémica 


Ml “El tema de la deuda externa 
no admite la formulación de 
ficciones borgeanas, 
proyecciones econométricas, 
lamentos o explicaciones.” 


Ml “Tampoco soporta nuevas 
investigaciones. Todo fue 
investigado y demostrado en 
el juicio “Alejandro Olmos 
c/Estado Nacional' que 
sustanció el juez Ballestero.” 


Ml “El de la deuda es un 
problema relacionado con 
el poder y éste se disputa 
políticamente.” 


Ml “Es necesario que la quita 
sea importante, por motivos 
económicos y también por 
cuestiones éticas.” 


¿QUIEN DEBE PAGAR 


| “No debe establecerse un punto final al tema de la deuda”, aconseja Goldberg. 


LA DEUDA? 


Realidades y justicia 


POR LEONARDO GOLDBERG * 


l artículo de Oscar Sbarra Mi- 

tre en el Cash del 11/4/04 lle- 

va por título “¿Quién debería 
pagar la deuda? Justicia y ficciones”. 
Leí y releí el artículo y, sin ánimo de 
polemizar con él —estoy seguro de que 
estamos del mismo lado—, se ha re- 
forzado mi convencimiento de que 
el tema de la deuda externa no admi- 
te la formulación de ficciones borge- 
anas, proyecciones econométricas, la- 
mentos o explicaciones. Tampoco 
soporta nuevas investigaciones. To- 
do fue investigado y demostrado en 
el juicio “Alejandro Olmos c/Estado 
Nacional” que sustanció el juez Ba- 
llestero. Lo que requiere es tomar de- 
cisiones políticamente correctas ubi- 
cadas, también correctamente, en el 
momento histórico concreto que nos 
toca vivir. El de la deuda es un pro- 
blema relacionado con el poder y és- 
te se disputa políticamente. Para en- 
cararlo, hay que rechazar de plano la 
concepción de que “la política es el 
arte de lo posible” y entender que es 
la ciencia para el cambio de las corre- 
laciones de fuerzas en la sociedad. Es 
el instrumento para modificar la con- 
ciencia colectiva. 

Quiero coincidir con Sbarra Mi- 
tre con que “las deudas deben pagar- 
se, tal como las leyes deben cumplir- 
se”. Debe hacérselo en los términos 
fijados por el gobierno nacional. 
Unos pocos y primarios cálculos con- 
firman que un 60 por ciento de qui- 
ta equivale a los intereses cobrados de 
más por refinanciaciones a tasas de 
interés inadmisibles, aunque las mis- 
mas contengan una prima de riesgo. 
Es necesario que la quita sea impor- 
tante, por motivos económicos y 
también por cuestiones éticas: com- 
prometer al país con epopeyas ficti- 
cias sería un nuevo engaño. Lo que 
no debe hacerse con esta forma de 
pago es establecer una suerte de “pun- 


El historiador Oscar 
Sbarra Mitre publicó 
hace dos semanas 
en Cash una 
aproximación original 
a la cuestión de la 
deuda. El economista 
Leonardo Goldberg 
se animó a terciar 

en ese debate. 


to final”; como obtuvimos una re- 
ducción importante dejemos de es- 
carbar para atrás. 

Creo que Sbarra Mitre coincidirá 
conmigo en que el endeudamiento 
público contraído en divisas con agen- 
tes económicos residentes y no resi- 
dentes sufrió incrementos cuantitati- 
vos y saltos cualitativos en tres etapas. 

La primera fue durante la dictadu- 
ra militar. Cabe la duda acerca de si 
el endeudamiento de la entonces 
YPF, hasta más allá del límite de to- 
lerancia para sostener la famosa “ta- 
blita”, es materia judiciable. Me in- 
clino a pensar que es solamente mo- 
ral y políticamente reprochable, re- 
pudiable y condenable. Restaría 
comprobar si los importes que nos 
fueron prestados en esa ocasión con- 
tienen algún tipo de “fee” abonado a 
funcionarios argentinos, por haber 
intervenido en el aumento inciviliza- 
do de los pasivos nacionales. Si ello 
fuese cierto, cabría un enjuiciamien- 
to por infame traición a la Patria. 

La segunda etapa fue en 1982, du- 
rante la gestión de Domingo Cava- 
llo como presidente del BCRA y 
Dagnino Pastore como ministro de 
Economía, cuando con autoría inte- 
lectual del primero y consentimien- 
to y convencimiento del segundo es- 


tatizaron la deuda en divisas del sec- 
tor privado residente. Por ese enton- 
ces, la deuda del sector privado supe- 
raba a la del público. La mayoría de 
esos préstamos se habían contraído 
con la figura del “back to back” y nin- 
guno de esos “inocentes” deudores 
estaría hoy en condiciones de demos- 
trar que, en aquel momento, no po- 
día cancelar una parte importante de 
sus pasivos externos o que, en el me- 
jor de los casos, no estaba capacita- 
do para advertir qué era lo que podía 
suceder con una situación como la 
que puso a Cavallo en el Banco Cen- 
tral; me atrevo a sospechar que esta- 
ban en conocimiento de que sus deu- 
das serían endosadas al conjunto so- 
cial, sólo por no firmar que ellos mis- 
mos llevaron esta iniciativa al Minis- 
terio de Economía. 

La tercera etapa fue el Plan Brady, 
que consolidó el mecanismo de en- 
deudamiento y fuga de capitales. 

Resulta difícil imaginarse cómo se 
podían anular los efectos que provo- 
caron la acción de Martínez de Hoz 
oel Plan Brady. Posiblemente, la qui- 
ta del 75 por ciento, en la cual pare- 
ce estar afirmado el gobierno nacio- 
nal, sea parte de la mecánica adopta- 
ble. Sin embargo, es posible exigir a 
las empresas de capital local y extran- 
jero e individuos cuyos pasivos exter- 
nos fueron socializados por Cavallo, 
que paguen lo que hasta ahora el Es- 
tado estuvo pagando por ellos. En pe- 
sos o en divisas, ¡pero que paguen! Se 
va a decir que es imposible obligar- 
los a pagar o que, de lo contrario, de- 
jarían todo y se irían. Por supuesto, 
que nadie habla de forzar situaciones 
ni quiere echarlos. Hace falta volun- 
tad política y dejar de lado la retóri- 
ca y todo tipo de falsos discursos. 
Comprensión internacional no va a 
faltar. Apoyo popular va a sobrar. Ml 


* Economista (UBA). 
elegePfibertel.com.ar 


SALARIOS, EXTENSION DE LA JORNADA Y CONDICIONES LABORALES EN METROVIAS 


Conflicto bajo tierra 


POR NATALIA ARUGUETE 


l reciente conflicto entre los 
empleados del subte y Metro- 
vías reavivó un debate más pro- 
fundo, que se arrastra desde los pri- 
meros años de la concesión: la recom- 
posición salarial, la ampliación del 
personal, el respeto del Convenio Co- 
lectivo de Trabajo y la recuperación 
de la jornada de seis horas por las con- 
diciones de insalubridad. Según fuen- 
tes oficiales nacionales y porteñas con- 
sultadas por Cash, la precarización la- 
boral tuvo efectos negativos sobre la 
calidad del servicio. La empresa pre- 
senta deficiencias en el mantenimien- 
to de la infraestructura y en la fre- 
cuencia de los viajes. Para la empre- 
sa, liderada por el grupo nacional 
Roggio, la oferta de servicios se incre- 
mentó, mejoró la calidad, la seguri- 
dad y la confiabilidad y actualmente 
“se encuentra al nivel de los mejores 
subtes del mundo”, aseguró el voce- 
ro de la firma, Juan Ordóñez. 
Desde diciembre de 1993, la plan- 
ta de personal se redujo en 60 por 
ciento, los sueldos bajaron entre 10 
y 40 por ciento, se aumentó la jorna- 
da laboral a ocho horas y se violaron 
las pautas del Convenio Colectivo de 
Trabajo. La cantidad de empleados 
varió entre el final de la gestión esta- 
tal y los primeros meses de este año. 
Según fuentes gremiales, en diciem- 
bre de 1993 había 4600 trabajado- 
res, entre boleteros, conductores, 
guardas, personal de seguridad y lim- 
pieza y talleristas. En enero de 1994, 
quedaban aproximadamente 1600 
trabajadores. Hubo casi tres mil re- 
tiros “voluntarios” financiados por el 
Estado. Se tercerizaron las tareas de 
seguridad, limpieza y parte del man- 
tenimiento de los subtes, para redu- 
cir los costos. En el 2000, Metrovías 
comenzó a contratar más personal 


El plantel se redujo en 60 por ciento, | 
sueldos bajaron entre 10 y 40 por one y se 
aumentó la jornada laboral a ocho horas. 


La frecuencia bajó más que lo permitido por contrato, constató el ente de control. 


Rafael Yohai 


hasta llegar a los 2500 actuales. 

El recorte se notó en las boleterías 
y en los talleres. En las estaciones 
Pueyrredón y Facultad de Medicina, 
se pasó de tres a dos boleteros y en 
Juramento, donde había cuatro em- 
pleados y un encargado, quedaron 
dos boleteros. “Esa es una estrategia 
de la empresa para justificar la insta- 
lación de las máquinas expendedoras 


y despedir a más personal”, sostuvo 
un delegado de la Línea D. Además, 
el mantenimiento general y parcial 
de los trenes fue tercerizado a distin- 
tas empresas; Metrovías se limita a 
realizar controles técnicos. La revi- 
sión de la Línea E la hace la empre- 
sa Siemens. La Línea D está a cargo 
de Alshtom y la Línea B de KAF. 
Paralelamente al aumento de la jor- 


Privatizadas 
subtes 


Ml El reciente conflicto entre 
los empleados del subte y 
Metrovías reavivó el debate 
sobre la concesión. 


nada laboral, se llevó a cabo una re- 
baja salarial: un boletero que traba- 
jaba seis horas diarias cobraba 910 
pesos en diciembre de 1993. El per- 
sonal contratado en enero de 1994, Mi La recomposición salarial, 
la ampliación del personal 

y el respeto del Convenio 

Colectivo de Trabajo fueron 


los reclamos. 


empezó a trabajar ocho horas por un 
sueldo de 405 pesos. Un conductor 
cobraba 1200 pesos por ocho horas. 
Luego del primer Convenio de Tra- 
bajo celebrado bajo la gestión priva- 
da, su básico se redujo a 1057 pesos 
y se le adicionó una prestación com- 


Ml También la recuperación de 
la jornada de seis horas por las 
plementaria de 227. Un comporta- Condiciones de insalubridad. 
miento diferente se pudo comprobar 

MH Para la empresa, liderada 
por el grupo nacional Roggio, 
la oferta de servicios se 
incrementó, mejoró la calidad, 
la seguridad y la confiabilidad. 


con las remuneraciones de los pues- 
tos jerárquicos: entre los 39 gerentes 
de la empresa cobran 480 mil pesos 
por mes. Y el sueldo más alto supera 
los 40 mil pesos. La firma asegura te- 
ner un déficit operativo de 1,5 mi- 
Mi Desde diciembre de 1993, 
la planta de personal se redujo 
en 60 por ciento, los sueldos 
bajaron entre 10 y 40 por 
ciento. 


llón de pesos por mes y cobra un sub- 
sidio del estado por 4,7 millones de 
pesos por mes más un subsidio por 
gasoil y obras cercano a los 15 millo- 
nes de pesos. 

Además, la frecuencia de los viajes 
bajó más que lo permitido por con- 
trato. Un trabajo realizado por el En- 
te Regulador de los Servicios Públi- 
cos de la Ciudad en el 2002 muestra 
que “no se respeta la regularidad en 
el intervalo de la salida de cada for- 
mación. Por ejemplo, en la Línea E 
se registra una disminución de alre- 
dedor del 20 por ciento en la canti- 
dad de servicios programados”. 

El secretario de Infraestructura y 
Planeamiento del Gobierno porte- 
ño, Roberto Feletti, señaló las defi- 
ciencias en la frecuencia y el mante- 
nimiento que fueron acumuladas 
durante la concesión. Pero mientras 
el gobierno porteño no tenga el con- 
trol de la concesión, “no podemos 
hacer unseguimiento ni tener en cla- 
ro cuáles son las prioridades de in- 
versión”, afirmó, con pasividad, el 
funcionario. 


JSN ANNO Por M. Fernández López 


Aportes 


Profesionalización 


ace 35 años, Enrique Silberstein de- 

cía: “En la Argentina no hay econo- 

mistas; ningún libro menciona con- 
tribuciones científicas de economistas argen- 
tinos”. Se equivocaba. Ya en el momento de 
escribirlo, se reconocían valiosos aportes ar- 
gentinos. Sólo en el siglo XX, hallamos estos 
aportes: 1) análisis de las áreas de mercado, 
un capítulo de la economía espacial, por Al- 
berto Schneidewind y Carlos M. Ramallo; 
2) dictado del primer curso de economía 
matemática en América del Sud, por Hugo 
Broggi y Luis Roque Gondra, en 1918; 3) 
representación gráfica completa del equili- 
brio de mercados monopólicos, incluida la 
“curva de ingreso marginal” —herramienta 
para el estudio de mercados imperfectos— 
por el ingeniero Teodoro Sánchez de Busta- 
mante; 4) la primera demostración de la 
existencia de la función de utilidad (1919), a 
partir de curvas de indiferencia, por Hugo 
Broggi; 5) la elaboración por Broggi de una 
lógica de la preferencia; 6) la afirmación de 
la insuficiencia del método de Walras para 
establecer la existencia de un equilibrio ge- 
neral competitivo, planteada por Broggi en 
1923, diez años antes que Zeuthen, Neisser 
y Stackelberg; 7) el análisis de la curva de 


distribución personal del ingreso por el pro- 
fesor Ludovico Cavandoli, de Paraná, Entre 
Ríos, en 1927; 8) el desarrollo y generaliza- 
ción de la curva de Lorentz y el coeficiente 
de Gini para medir la desigualdad distributi- 
va, desarrollada por el ex decano de la Uni- 
versidad de Córdoba Camilo Dagum; 9) la 
anticipación en 1941 por José Barral Souto 
del enfoque de programación lineal; 10) el 
desarrollo de los conceptos de “centro” y 
“periferia” por Raúl Prebisch, en la década 
del cuarenta; 11) la hipótesis de Prebisch 
(1949) sobre deterioro de los términos del 
intercambio; 12) la explicación del ciclo en 
economías socialistas, por Julio H. G. Olive- 
ra (1953-60); 13) el desarrollo de un méto- 
do para invertir la matriz de insumo-pro- 
ducto, por Carlos E. Dieulefait (1958); 14) 
la fundamentación lógica de la teoría estruc- 
turalista de la inflación, por Julio H. G. Oli- 
vera (1958); 15) la “multiplicación afín” de 
Fausto Toranzos (1962) para extender el 
modelo de Von Neumann a aplicaciones 
prácticas; 16) el teorema de Rolf Mantel so- 
bre demanda excedente agregada; 17) la for- 
mulación del análisis económico general en 
términos de la teoría de las distribuciones, 
por el profesor Olivera; etc. etc. 


uándo se profesionalizó la actividad 

de los economistas? El primero que 

intentó implantar el estudio de eco- 
nomía en el país fue Bernardino Rivadavia, 
en 1812, sin ninguna base que permitiese 
concretar sus intenciones. Volvió a la carga 
en 1821, al fundarse la Universidad de Bue- 
nos Aires, y luego de haber conocido al gru- 
po ricardiano en Londres, en 1815, y a Des- 
tutt de Tracy en París. Su fin era generar 
funcionarios gubernamentales competentes, 
como expresó en 1824 —año en que la disci- 
plina comenzó a enseñarse—, a través de abo- 
gados “enriquecidos” con tal conocimiento. 
La experiencia no continuó bien, al clausurar 
Rosas —a través del rector Figueredo— dicha 
enseñanza, por ser “de puro lujo”. Restable- 
cida en 1855, no se volvió a truncar, pero só- 
lo era un conocimiento general del abogado, 
excepto a partir de 1892, cuando comenzó 
a enseñarse una especialidad de aplicación 
concreta, las Finanzas Públicas. Tampoco la 
Facultad de Ciencias Económicas, creada en 
1913, formó economistas, sino graduados 
orquesta, con algún conocimiento de dere- 
cho, un poco de economía, un poco de ma- 
temática, alguna materia humanística y poco 
más. Recién en 1956 el gobierno requiere 


conocimiento económico experto y lo pide a 
la ONU, y a partir de ahí se dictan cursos de 
desarrollo económico —que no forman eco- 
nomistas completos—, se separan carreras, en 
1958, diferenciando la licenciatura en Eco- 
nomía, del curso de Contadores o Actuarios. 
En 1959-61 se crean el Consejo Nacional de 
Desarrollo (Conade) y el Consejo Federal de 
Inversiones, que demandan masivamente 
economistas —ya graduados o todavía alum- 
nos—. Viajan los primeros estudiantes avan- 
zados o graduados a perfeccionarse en gran- 
des universidades extranjeras. En 1963 fun- 
cionan una decena de centros de investiga- 
ción, en universidades o privados, que en 
1965 se organizan en torno de la Asociación 
Argentina de Economía Política (AAEP, cre- 
ada en 1957) y llegan a reunir a unos 400 
socios. Las fluctuaciones de la política afec- 
tan la vida del Conade, las reuniones anuales 
de la AAEP y la publicación de la principal 
revista exclusiva de ciencia económica, Eco- 
nómica. Ello incentiva crear otras institucio- 
nes y nuevas actividades, como el periodismo 
económico. Con cierta exactitud, puede fi- 
jarse el lapso 1963-65 como aquel en que, 
por una suma de acontecimientos, comienza 
la profesionalización del economista. Bl 


Domingo 2 de mayo de 2004 [CASH 5 


Finanzas 


el buen inversor 


El El Banco de la Ciudad de 
Buenos Aires instalará 
cajeros automáticos de la Red 
Link en 47 locales de 
Supermercados Disco. 

Los primeros se ubicarán en 
las sucursales de Rodríguez 
Peña 1430 y de Salguero 
2727, Capital. 


El Bapro Centro de 
Contactos es la nueva unidad 
de negocios de Bapro Pagos, 
que ofrece una amplia gama 
de servicios con la misión de 
hacer más eficiente la relación 
con sus clientes. 


E Supermercados Jumbo 
lanzó un plan exclusivo para 
madres con bebés o futuras 
mamás. Se ofrecen 
descuentos en productos y 
centros de belleza, y sorteos. 
Inscripciones en “Servicios al 
Cliente” de los hipermercados. 


Ml El Banco Nación lanzó una 
línea de crédito exclusiva para 
los empleados públicos que 
cobren sus salarios a través 
de la entidad. La línea de 
préstamos personales es de 
hasta 30.000 pesos a plazos 
de entre 36 y 60 meses. 

La tasa es del 14,5 por ciento 
nominal anual. 


El Con una inversión inicial de 
200 mil dólares, la empresa 
Personal Business lanzó los 
denominados “libros 
personalizados”, hechos con 
una impresión de primera 
calidad. 


SE COMPLICA EL CONTEXTO FINANCIERO INTERNACIONAL 


Momento de esperar y mirar 


POR CLAUDIO ZLOTNIK 


I salón de 25 de Mayo y Sar- 

miento refleja con fidelidad lo 

que sucede en la plaza. No más 
de una docena de operadores se api- 
ña alrededor del mostrador circular. 
Es el mismo que una década atrás 
concentraba a quienes, a viva voz, 
querían comprar papeles de Acindar, 
una de las acciones más demandadas 
por entonces. Eran cientos que se 
agolpaban para vocear los precios. 
Ahora el mostrador contiene cuatro 
monitores y no se escuchan gritos. 
Los agentes siguen las cotizaciones 
en tiempo real y operan en silencio 
desde sus terminales. El resto del 
enorme recinto está casi vacío. Falta 
calor, entusiasmo. 

Después del boom del año pasado, 
los financistas se preparaban para otro 
ciclo espectacular. Si bien la tecnolo- 
gía puso fin a los gritos en el recinto, 
al menos se esperaba un mercado mo- 
vido. La expectativa se basaba en que 
se estima que la economía se expan- 
dirá entre 7 y 8 por ciento este año. 
Sin embargo, el panorama es otro. Al- 
gunos fondos de inversión interna- 
cionales dejaron las acciones y se vol- 
caron a los títulos públicos y los in- 
versores locales siguieron ese camino. 
¿Qué cambió? 

Mm El contexto internacional ya no es 
el mismo. Los financistas, que hasta 
hace un par de meses aseguraban que 
jugaba a favor de la Argentina, aho- 
ra modificaron ese análisis. Y obser- 
van la situación más complicada pa- 
ra los emergentes. El punto más sa- 
liente es la posibilidad ya descontada 
de que Alan Greenspan, titular de la 
FED (banca central estadounidense), 
está a punto de cambiar el ciclo ba- 
jista de la tasa de interés. Los bancos 


BOLSAS INTERNACIONALES 


INDICE PUNTOS VARIACIÓN VARIACIÓN 
SEMANAL ANUAL 
Variaciones en dólares 
(en %) (en %) 
MERVAL (ARGENTINA) 1078 -5,7 al, 
BOVESPA (BRASIL) 19607 -4,3 -10,7 
DOW JONES (EEUU) 10225 -2,4 11,0 
NASDAQ (EEUU) 1920 -6,3 2,2 
IPC (MEXICO) 9948 -7,2 9,0 
FTSE 100 (LONDRES) 4490 -1,8 5,3 
CAC 40 (PARIS) 3674 -2,1 6,1 
IBEX (MADRID) 8109 -2,7 4,3 
DAX (FRANCFORT) 3985 -1,1 7,4 
NIKKEI (TOKIO) 11762 -3,0 10,8 
Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 
PRECIO VARIACION 
ACCIONES (en pesos) (en porcentaje) 
dá Viernes Viernes Semanal Mensual Anual 
23/04 30/04 
ACINDAR 3,430 3,320 -3,2 -1,6 6,3 
SIDERAR 16,000 15,100 -5,6 -4,0 -2,4 
TENARIS 9,200 8,690 -5,5 -9,0 -11,7 
BANCO FRANCES 7,200 6,670 -7,4 -22,2 -22,7 
GRUPO GALICIA 2,210 1,980 -10,4 -17,0 -1,0 
INDUPA 3,180 2,950 -7,2 -6,0 4,0 
IRSA 2,570 2,470 -3,9 -12,4 -15,3 
MOLINOS 4,880 4,700 -3,7 -9,7 -10,5 
PETROBRAS ENERGIA 3,660 3,470 -5,2 -12,5 4,6 
RENAULT 1,450 1,670 15,2 10,3 10,5 
TELECOM 5,590 4,850 -13,2 -22,3 0,0 
TGS 2,840 2,540 -10,6 -18,4 -3,6 
INDICE MERVAL 1.142,960 1.077,430 -5,7 -10,6 0,8 
INDICE GENERAL 49.371,540  46.155,750 -6,5 -11,5 4,2 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


6 [CASH Domingo 2 de mayo de 2004 


Los financistas esperan una inminente suba de la tasa de interés 


internacional. También estiman que en China emergerán sus problemas. 


Y que Brasil empezará 


a crujir. Entonces, recomiendan cautela. 
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Los corredores apuestan a que a más tardar en agosto la FED, la banca central estadounidense, subirá un cuarto de punto la tasa. 


de inversión de Wall Street pronos- 
tican una suba de un cuarto de pun- 
to en agosto y otro retoque similar 
antes de fin de año. 

Una suba de la tasa en los Estados 
Unidos es siempre una mala noticia 
para los países endeudados como la 
Argentina. Ese escenario se agrava 
cuando el principal socio puede ser 
especialmente dañado por esa medi- 
da. Los corredores temen que Brasil 
no pueda controlar la bola de nieve 
que es su deuda y caiga en default. 
Un hecho que impactaría en forma 
negativa sobre la economía argenti- 


TASAS > 


na, tal cual lo insinuó el propio jefe 
del Banco Central, Alfonso Prat Gay. 
Otro país que está complicando es 
China, gran demandante de soja ar- 
gentina. Bancos de Wall Street ya ad- 
virtieron que el 2004 podría ser el 
año de la desaceleración. El motivo 
sería la crisis en el sistema financiero 
chino, que estaría desbordado de car- 
teras irregulares. 
E Las últimas noticias a nivel local 
también inhibieron a los operadores. 
En especial la crisis energética, cuya 
dimensión e impacto sobre el creci- 
miento aún se desconocen. En la city 


VIERNES 30/04 
Plazo Fijo 30 dias Plazo Fijo 60 dias Caja de Ahorro 
$ U$S $ U$S $ U$S 

2,20% 0,60% 2,70% 1,20% 0,60% 0,10% 

Fuente: BCRA 
DEPOSITOS SALDOS AL 21/04 SALDOS AL 28/04 
A (en millones) (en millones) 
$ U$S $ U$S 

CUENTA CORRIENTE 27.951 52 28.311 54 
CAJA DE AHORRO 17.798 726 17.822 723 
PLAZO FIJO 36.525 1.255 36.721 1.266 
Fuente: BCRA 

TITULOS PRECIO VARIACION 

PUBLICOS (en porcentaje) 
Viernes Viernes Semanal Mensual Anual 
M 23/04 30/04 

BODEN EN PESOS 
SERIE 2005 276,000 275,000 -0,4 -1,9 0,0 
SERIE 2007 139,000 136,800 -1,6 -0,9 3,1 
SERIE 2008 93,850 93,100 -0,8 -3,1 -3,3 
SERIE 2012 187,250 185,600 -0,9 -5,2 3,6 
BODEN EN DOLARES 
DESCUENTO 51,500 50,600 -1,7 0,0 1,8 
PAR 51,300 50,800 -1,0 1,0 2,8 
FRB 28,000 27,200 0,0 -1,6 3,3 


Nota: Los precios son por la lámina al 100 por ciento de su valor sin descontar las 


amortizaciones y rentas devengadas. 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


también llamó la atención el inespe- 
rado descenso del índice que mide la 
confianza de los consumidores. Y 
tampoco pasan desapercibidas las 
tensiones políticas en el partido go- 
bernante, puntualmente la pulseada 
Kirchner-Duhalde. 

El panorama tuvo impacto inme- 
diato: el volumen de negocios se con- 
trajo a la mitad: no más de 40 millo- 
nes de pesos diarios. Algunos, no obs- 
tante, remarcan aspectos a favor del 
mercado accionario para más adelan- 
te: se espera que antes de fin de año 
culmine la renegociación de la deu- 
da y, superada esa instancia, los gran- 
des fondos internacionales —que en 


la actualidad se encuentran subinver- 
tidos en la Argentina— vuelvan a ha- 
cer apuestas en mercado local. Ml 


DOLAR 2,87 
EURO 3,38 
REAL 0,99 
URUGUAYO 0,11 
CHILENO (X100) 0,49 
DOLAR FUTURO 31/05 2,88 
DOLAR FUTURO 30/06 2,88 


Fuente: Datos del mercado. 


INFLACION v 


(EN PORCENTAJE) 


ABRIL 0,1 
MAYO -0,4 
JUNIO -0,1 
JULIO 0,4 
AGOSTO 0,0 
SETIEMBRE 0,0 
OCTUBRE 0,6 
NOVIEMBRE 0,2 
DICIEMBRE 0,2 
ENERO 2004 0,4 
FEBRERO 0,1 
MARZO 0,6 


Inflación acumulada últimos 12 meses: 2,3 


ME JUEGO 


JOSE TRAVERSO 


analista de Money Market 
Sociedad de Bolsa 


Acciones. 

La presente corrección borró las 
ganancias que se habían dado 
desde principios de año. Y creo 
que el ajuste no terminó. Esta- 
mos en presencia de un merca- 
do con una elevada volatilidad 
por distintos factores económi- 
cos, tanto locales como exter- 
nos. De todas maneras, soy op- 
timista y pienso que la tenden- 
cia del mercado sigue siendo 
positiva. 

Factores locales. 

En el corto plazo, la principal in- 
fluencia viene dada por la rees- 
tructuración de la deuda del 
Grupo Financiero Galicia. Los 
inversores se tomarán varias 
ruedas para analizar el compor- 
tamiento del nuevo cupón que 
empezó a cotizar. Por otro lado, 
los financistas aguardan defini- 
ciones en la renegociación de 
los contratos con las privatiza- 
das. Hasta que no se cierre este 
tema es muyy difícil que el mer- 
cado vuelva a crecer con fuerza. 
Por último, la crisis energética 
tiene peso en las decisiones de 
inversiones y no se descarta un 
impacto en la marcha de la eco- 
nomía. Aunque me parece que 
todavía es temprano para hacer 
estimaciones. 

Factores externos. 

Todas las miradas están pues- 
tas en lo que haga Alan Greens- 
pan el próximo martes 4. Los fi- 
nancistas ya descuentan un alza 
de la tasa de un cuarto de punto 
para el corto plazo. No obstante, 
la atención se colocó sobre el 
impacto en Brasil. 

Dólar. 

Creo que en el corto plazo flota- 
rá en la banda 2,81/2,86 pesos. 
La fuerte intervención del Banco 
Central frenó la caída. 
Recomendación. 

Hay que descartar el dólar y los 
plazos fijos. Me inclino por las 
acciones. Las que más me gus- 
tan son Renault y Petrobras. 


RIESGO PAIS 


v 
—en puntos— 
VIERNES VIERNES — VARIACION 
23/04 30/04 
4.565 4.478 -87 


Fuente: JP Morgan, índice EMBI+Argentina. 


EVOLUCION DEL CER 


FECHA INDICE 
02-MAY 1,4756 
03-MAY 1,4758 
04-MAY 1,4760 
05-MAY 1,4762 
06-MAY 1,4764 
07-MAY 1,4766 
08-MAY 1,4768 
Fuente: BCRA. 


RESERVAS A 


SALDOS AL 26/04 —EN MILLONES— 


EN U$S 
TOTAL RESERVAS BCRA. 15.476 
VARIACION SEMANAL 202 
CIRCULACION MONETARIA 
(EN PESOS) 28.778 
Fuente: BCRA 


PROYECTO DE ELEVAR LA RETENCIÓN DE GANANCIAS 


Cerco a los “valijeros 


POR SUSANA DIAZ 


a cuestión impositiva volvió a 
|_»-- en pie de guerra a las 

entidades del agro. La causa es 
el proyecto de aumentar la alícuo- 
ta de Ganancias que se retiene al 
momento de la venta de la produc- 
ción. Actualmente, dicha alícuota 
retenida es del 2 por ciento y sólo 
se aplica cuando las operaciones su- 
peran los 12 mil pesos por mes. La 
intención de la AFIP es subir la re- 
tención al 7 o al 9 por ciento y eli- 
minar el mínimo no imponible. Di- 
cha retención constituye un crédi- 
to fiscal que se destina a los antici- 
pos del impuesto a las Ganancias, 
anticipos que se calculan sobre la 
base del 80 por ciento de la factu- 
ración del año anterior. La AFIP 
sostiene que el aumento servirá pa- 
ra combatir la proliferación de las 
operaciones en negro. 

Para quien desconoce el funcio- 
namiento real de los mercados de 
granos y oleaginosas no resulta muy 
evidente por qué una mayor alícuo- 
ta de retención combate las opera- 
ciones en negro. Una aproximación 
a este mercado se logra describien- 
do el comportamiento de uno de 
sus principales actores, el “valijero”, 
como se conoce a quien intermedia 
en negro entre los productores di- 
rectos y los acopiadores. Estos últi- 
mos son quienes mayormente actú- 
an como agentes de retención. 

Al comprar en negro, si bien pa- 


Mercados: Para quien 
desconoce el funcionamiento 
de los mercados no resulta 
evidente por qué una mayor 
alícuota de retención combate 


las Operaciones en negro. 


gan cerca del precio pleno, los va- 
lijeros consiguen mejores cotizacio- 
nes. Cuando llega el momento de 
vender al acopiador, lo hacen con 
la factura de un tercero. 

El margen del 2 por ciento de re- 
tención que se cobra actualmente 
se pasa a pérdida sin que afecte la 
rentabilidad del negocio, ya que 
existió “ahorro” en los restantes tri- 
butos. Pero si la retención sube en 
torno del 9 por ciento, la rentabili- 
dad del valijero desaparece, al me- 
nos que se la traslade al productor. 
Pero, con la retención, al produc- 
tor le convendrá más hacerse del 
crédito fiscal emergente que reasig- 
nar parte de la ganancia a favor del 
intermediario. 

Mal que les pese a las entidades 
del agro, resulta difícil negar que el 
valijero resultaría el más afectado 
por el proyecto. 

El problema es que no resultará 
el único perjudicado, pues, como 
suele ser habitual en estructuras tri- 
butarias ineficientes, también pa- 
garán el pato quienes hasta hoy ope- 
raban en blanco. Al tener una ma- 
yor retención sobre sus ventas, le 
estará prestando al Estado a tasa ce- 
ro. No cabe duda, además, que una 
retención de semejante magnitud 
puede afectar seriamente el capital 
de trabajo y las posibilidades de in- 
versión de los productores más pe- 
queños. Ml 


El proyecto de aumentar la alícuota de 
Ganancias que se retiene al momento de 


las ventas puso en pie de guerra al agro. 


y 
al mundo 


Ml El desempleo en Chile se 
situó en el 8,1 por ciento en el 
trimestre enero-marzo, 
prácticamente el mismo 
porcentaje que en igual 
período del 2003, cuando fue 
de 8,2 por ciento. 


Ml Asia será la región con el 
mayor dinamismo económico 
del planeta, según el Banco 
Asiático de Desarrollo, que 
pronostica que el conjunto del 
Producto Interior Bruto de los 
países asiáticos en desarrollo 
aumentará cerca del 7 por 
ciento en el 2004 y en el 2005. 


E La Comisión Europea lanzó 
un primer aviso a ltalia porque 
prevé que su déficit público 
superará este año el 3 por 
ciento fijado por la Unión 
Europea. 


Créditos blandos para PyMes 
del FONAPYME. 


Desde $5.000 hasta $350.000 


Hasta el 80% de la Inversión de los proyectos 


Tasa del 9,4% anual en pesos 


Plazos de financiación de hasta 4 años 


Plazo de Yracia de 1 año. 


El FONAPYME es un programa del Ministerio de Economía y 
Producción que facilita el acceso al crédito a las pequeñas y 


medianas empresas. Así, el 


Estado apoya activamente la 


producción, el empleo y el desarrollo regional. Infórmese en 
www.sepyme.gov.ar, o llamando al (011) 4349-5364, Subsecretaría 
de la Pequeña, Mediana Empresa y Desarrollo Regional. 
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DEUDORES 

¿Qué pasa con los deudores hipotecarios? 
Sí, simplemente ésa es mi pregunta. Tengo 
hipotecada mi casa como tantos otros. Pre- 
senté todos los papeles, formularios y decla- 
raciones juradas que pedía el Banco Nación 
en tiempo y forma. O sea, antes del 24 de 
marzo de 2004. Al día siguiente el Gobierno 
dio una prórroga de 60 días más para presen- 
tar esa documentación. Pero qué pasa con los 
remates que no se frenan. La ley de salvataje 
de deudores hipotecarios no es clara en este 
punto. Por lo tanto los remates siguen exis- 
tiendo. Para qué se legisla en favor de las 
personas si después no son capaces de ins- 
trumentar esas leyes para que se hagan cum- 
plir. Espero que alguien que tenga poder de 
resolución en esta cuestión por favor haga al- 
go pronto o de lo contrario muchos más va- 
mos a quedarnos sin techo. 

Muchas gracias 
Mara Fabiana Migliazza 


maramigliazzaOyahoo.com.ar 


DEVOLUCION 

Por favor no se rían de mí. Ya no sé a 
quién preguntar. Cuando lo hago me miran 
como diciendo: ¿qué está hablando? ¿Devol- 
verán el 13 por ciento que me sacaron duran- 
te dos años y medio? Soy un empleado de la 
Provincia de Buenos Aires. 
Jorge Imha 


imhaCsinectis.com.ar 


Para opinar, debatir, aclarar, 
preguntar y replicar. Enviar por carta a 
Belgrano 671, Capital, por fax al 
6772-4450 o por E-mail a 

economia pagina12.com.ar 

no más de 25 líneas (1750 caracteres) 
para su publicación. 


BUENA MONEDA 


El huevo del tero 


Por Alfredo Zaiat 


Il ministro de Planificación, Julio De 

Vido, la resume como “la situación”. 

El jefe de Gabinete, Alberto Fernán- 
dez, es un poco más atrevido y le dice “el 
problema”. El ministro de Economía, Ro- 
berto Lavagna, es más personal al señalar que 
“a mí no me hicieron caso y, por lo tanto, 
yo no tengo nada que ver con lo que pasa”. 
Lo que pasa es que la situación que pone en 
problema al Gobierno es que existe una cri- 
sis energética. Según el Diccionario ideológi- 
co de la lengua española, de Julio Casares, cri- 
sis significa, entre otras definiciones, “mo- 
mento decisivo o difícil”. 
El momento con la pro- 
visión de gas y luz es di- 
fícil y eludir la palabra 
crisis agrega confusión. 
Puede ser que para el sin- 
gular diccionario de ges- 
tión de gobierno, de es- 
peculaciones  laberínti- 
cas, crisis se traduzca en 
debilidad. Los consumi- 
dores de gas y electrici- 
dad, en cambio, sólo per- 
ciben debilidad cuando 
se trata de maquillar la 
crisis. Y más aún cuando 
comprueban el ejercicio 
de la política del tero, que 
para despistados se acla- 
ra que consiste en el ejer- 
cicio de gritar en un rincón para poner el 
huevo en otro. 

La crisis energética se dispara con la ma- 
niobra oligopólica de retención de la oferta, 
en pleno verano, para forzar una suba de las 
tarifas, con vigencia plena a partir del invier- 
no cuando aumenta la demanda. Objetivo 
que ha sido conseguido por las petroleras. 
Lejos quedó la promesa de que la cuestión 
tarifaria se trataría junto al resto de las va- 
riables del servicio, entre las que se mencio- 
naban la rentabilidad, los niveles de inver- 
sión y la calidad de la prestación, para lue- 
go definir en la última etapa los nuevos con- 
tratos con las privatizadas. Con el llamado 
“Esquema de normalización de los precios 
de gas natural en punto de ingreso al siste- 
ma de transporte para el mercado interno” 


se determinaron valores de referencia fina- 
les en el precio del gas hasta el 31 de diciem- 
bre de 2006 para los usuarios industriales y 
residenciales. 

La discusión sobre el nivel tarifario que- 
dó subordinada así a la provisión del fluido, 
en un escenario de escasez provocado por la 
falta de inversiones en los canales de trans- 
porte. El riesgo de interrupción del abaste- 
cimiento logró entonces el disciplinamien- 
to de los consumidores, que ante la eventua- 
lidad de cortes o en algunos casos para mi- 
nimizarlos se han resignado a aceptar ajus- 
tes de las tarifas. De ese modo se ha avanza- 


do en definir una nueva estructura de pre- 


cios para el gas sin otro justificativo que acer- 
carlo al precio internacional. En el crono- 
grama de aumentos se define que el precio 
de gas en boca de pozo se incrementará en 
un ciento por ciento a julio de 2005. Subas 
que también terminarán impactando en los 
usuarios residenciales, estableciendo que a 
fines de 2006 esas tarifas se incrementarán 
poco más del 30 por ciento. 

En ese “esquema de normalización” los 
ajustes serán revisados por las partes si el pro- 
medio móvil diario de 30 días del tipo de 
cambio difiere en más o en menos de un 15 
por ciento de un valor de referencia. Esto 
implica la redolarización indirecta de las ta- 
rifas luego de su oportuna pesificación con 
la Ley de Emergencia de Duhalde. Esto 
muestra el éxito de la presión del oligopolio 


petrolero para que los precios internos de la 
producción de hidrocarburos y sus deriva- 
dos se equiparen a los de exportación expre- 
sados en valor dólar. Lo que significa una 
apropiación privilegiada del excedente eco- 
nómico a expensas del resto de los sectores 
a los que se les transfiere las distorsiones de 
un mercado oligopólico. 

Dentro de esas distorsiones se destaca la 
no aplicación de retenciones a las exporta- 
ciones de gas, a pesar de que la mencionada 
Ley de Emergencia estableció ese impuesto 
sobre las ventas externas de hidrocarburos. 
Luego un decreto excluyó a las de gas sin jus- 
tificativo económico razonable, salvo el de 
cuidar las cuentas de las 
petroleras. Al respecto, 
vale recordar que hace 
poco más de un mes el 
Gobierno dejó trascender 
que tenía la idea de fijar 
retenciones a las exporta- 
ciones de gas, iniciativa 
que tuvo amplia difusión 
y luego quedó fuera del 
acuerdo con las gasíferas. 
Incluso se sostenía que 
ese dinero adicional iba a 
alimentar el fondo fidu- 
ciario para la construc- 
ción de nuevos gasoduc- 
tos. En la presentación 
del Plan Premios y Casti- 
gos al consumo de gas y 
luz, el secretario de Ener- 
gía, Daniel Cameron, reveló que los cargos 
adicionales por mayor consumo “tienen por 
objetivo ir a los fondos fiduciarios para el de- 
sarrollo del transporte”. A ese fondo irá di- 
nero de consumidores dispendiosos y nada 
de la renta extraordinaria de las petroleras. 

El aumento y redolarización de tarifas, la 
ampliación de la desregulación del mercado 
al crear la figura de los Nuevos Consumido- 
res Directos del sistema gasífero, la financia- 
ción de parte de las inversiones para superar 
las deficiencias estructurales con dinero de 
los consumidores, el archivo de las retencio- 
nes a las exportaciones de gas y los incenti- 
vos a la autolimitación de la demanda son 
las medidas del Gobierno tendientes a resol- 
ver la crisis energética. ¿Dónde puso el hue- 
vo el tero?H 


sus 95 años, John Kenneth Galbraith 

acaba de publicar La economía del 

fraude inocente, y expone ideas como 
las siguientes: 
Ml Muchos de los términos y de las ideas que 
impregnan los debates económicos son tre- 
mendamente engañosos. Por ejemplo la dis- 
tinción entre el sector público y el privado, que 
es más retórica que real. Y la idea de que ac- 
cionistas y directores juegan un papel impor- 
tante en las compañías modernas, que es 
igualmente especiosa. O el rol de la Reserva 
Federal, que ha sido muy exagerado. 
Ml Estados Unidos es un poder imperial muy 
pobre. No es apto para manejarse con dife- 


rencias religiosas y raciales muy enraizadas. 
Algo como la invasión a Irak provoca grandes 
dudas. Mi esperanza es que les dejemos todo 
a los iraquíes, reconociendo que las cosas no 
irán bien, pero nunca tan mal como si siguié- 
ramos allá. No hay otra alternativa sino la reti- 
rada. Permaneciendo en Irak nos convertimos 
en una gran fuente de conflicto. 

Ml Las empresas toman prestado e invierten 


LOS economías... Er 


cuando ven una oportunidad de ganar dinero. 


Y salvo en el caso de la industria de la vivien- 
da, no prestan atención a las tasas de interés, 
excepto cuando leen sobre éstas en el diario. 
Esto para relativizar que el haber mantenido 
en 1 por ciento la tasa de los fondos de la Fed 
haya jugado un papel clave en la recupera- 
ción económica. 

E No tengo nada contra los ricos. Pero des- 


gravarlos no es la forma más efectiva de ayu- 
dar a la economía. El gasto de las grandes 
corporaciones y de los ricos puede ser muy in- 
cierto. Mucho más eficaz es darles beneficios 
impositivos a los pobres. Rehuimos hacerlo 
porque nos parece una medida social y no 
económica, un humanitarismo descaminado. 
Ml Hoy vemos que se identifican las necesida- 
des de las grandes corporaciones como bue- 
na política económica. Uno de los efectos ad- 
versos de esto es el apoyo que recibe la in- 
dustria del armamento. 

Ml Pienso que los mejores días de Estados Uni- 
dos han quedado atrás. Peor aún si seguimos 
operando militarmente alrededor del mundo. 


Cuando una PyME crece, 


crece el país. 


1) 


[CASH 8 Domingo 2 de mayo de 2004 


BANCO DE LA 
NACION ARGENTINA 


BANCA PARA EMPRESAS 


e Créditos para inversión 

e Créditos para capital de trabajo 

e Créditos para siembra 

e Descubiertos en cuentas corrientes 


BANCA ELECTRÓNICA 


e Nación-24 
e Datanet 
e Interoyme 


* Prefinanciación y financiación de exportaciones 


e Factoring 
e | easing 


0810 666 4444 


| www.bna.com.ar 


